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Партнерское соглашение 
 
Компания Univell Ltd (торговая марка Форекс-Брокер),  именуемая в дальнейшем 
"Компания", действующая на основании Устава, с одной стороны  и 
___________________________ ____________________________________,  далее 
именуемый «Партнер», заключили настоящее Соглашение, далее «Соглашение», о 
нижеследующем: 
 
    1.Предмет Соглашения 
 
1.1. Стороны принимают на себя обязательства, установленные настоящим Соглашением, 

связанные с привлечением Клиентов к заключению торговых операций на 
финансовых рынках и по торговым инструментам, предлагаемых Компанией. 

1.2.  Партнерское Соглашение обязательно для соблюдения, как Партнёрами, так и 
Компанией. 

 
        2. Права и обязанности сторон 

 
2.1. Обязанности Партнера: 
   2.1.1.  Осуществлять  своими средствами и за свой счет поиск и привлечение Клиентов 
для заключения  ими с Компанией Клиентского соглашения; 
   2.2.2. Предоставлять консультационную всестороннюю поддержку Клиентам своей 
группы, быстро и качественно решать вопросы и проблемы, возникающие у Клиентов. 
  2.2.3. Самостоятельно изучать информационные ресурсы Компании и уведомлять 
клиентов своей группы о важных изменениях. 
 2.2.4. Партнер оказывать максимальные консультации и давать разъяснения по любым 
возникшим у Клиента вопросам. Также Партнер обязан способствовать в решении 
возникающих у Клиентов в рамках Клиентского Соглашения вопросов  и проблем. 
  2.2.5. Партнёр обязан следить за соблюдением конфиденциальности согласно п.5 
настоящего Соглашения. 
 2.2.6. Партнер обязуется не осуществлять привлечение Клиентов  запрещенными 
действующими законодательствами стран способами. Партнер несет собственную 
ответственность за содержание своего Интернет-ресурса, в том числе за нарушение 
действующих законодательств стран, авторских и смежных прав третьих лиц, прав на 
товарные знаки, законодательств о рекламе и конкуренции.  
2.2.7.  Клиенты, привлеченные Партнером, не могут являться аффилированными  лицами 
Партнёра — юридического лица или индивидуального предпринимателя, а также близкие 
родственники Партнёра — физического лица.  
2.2.8. Партнер обязан предоставлять Компании полную информацию о своей 
деятельности, ее результатах, количестве привлеченных клиентов в самые сжатые сроки 
после получения запроса от Компании. 
2.2.9. Соблюдать правила размещения партнерских ссылок, указанных в п.3 Соглашения 
2.2.10  Партнер берет на себя обязательство не причинять Компании никаким образом 
убытки, ущерб, расходы, относящиеся к участию в Партнерской Программе. 
2.2.11. Партнер безоговорочно признает, что все привлеченные им Клиенты являются 
Клиентами Компании. 
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2.2.12. Партнер обязан открыть торговый счет в компании, на который будет начисляться 
комиссионное вознаграждение Партнера, и заключить с Компанией Клиентское 
соглашение. 
 
 
 
 
2.2. Обязанности Компании: 
2.2.1 Качественно обслуживать Клиентов, привлеченных Партнером, а именно: 

 Открывать счета Клиентам на основании Клиентского Соглашения; 
 Предоставлять возможность осуществления торговых операций согласно 

Клиентского Соглашения; 
 Выполнять все свои обязательства перед клиентами, указанными в Клиентском 

Соглашении; 
 Осуществлять четкий и непрерывный учет операций Клиентов, привлеченных 

Партнером, с целью определения размера вознаграждения, причитающегося 
Партнеру. 

 
2.2.2. Присвоить Партнеру  партнерский идентификатор и пароль и предоставить их 
Партнеру. 
2.2.3. Снабдить Партнера информацией, информационными материалами, рекламными 
материалами, а также всем  необходимым для выполнения работ по поиску клиентов. 
2.2.4. Снабдить Партнера программным обеспечением, необходимым для выполнения 
работ. 
2.2.5. Осуществлять расчеты с Партнером согласно п.4 и Приложения 1 настоящего 
Соглашения. 
 
2.3 Права  Партнера 
2.3.1. Партнер имеет право самостоятельно осуществлять привлечение Клиентов или 
привлекать к этому третьих лиц. Оплата результатов работы третьих лиц осуществляется 
100% за счет Партнера.   
2.3.2.  Осуществлять собственные рекламные, маркетинговые кампании, направленные на 
привлечение Клиентов. 
2.3.3. Осуществлять торговые операции на своем торговом счета Партнера согласно 
Клиентского Соглашения 
2.4.4. Имеет право получать вознаграждение согласно п.4 настоящего Соглашения. 
 
2.4 Права Компании 
2.4.1. Компания оставляет за собой право изменять и/или дополнять любую часть 
Партнерской программы в любое время и любым способом с предварительным 
извещением  Партнера. В случае если какая-либо часть Партнерской программы будет 
отменена окончательно, Компания принимает на себя обязательство по предварительному 
извещению Партнера о предстоящей отмене. 
2.4.2. Компания вправе получать ежемесячные отчеты от Партнера о количестве 
привлеченных им Клиентов, методах и способах рекламных компаний, проводимых 
Партнером. 
2.4.3. Компания оставляет за собой право исключить Партнера из Партнерской 
программы, если заподозрит его в мошенничестве или нарушении условий Партнерской 
программы. 
2.4.5. Компания оставляет за собой право исключить Клиента из группы счетов Партнера, 
если Партнер не выполняет своих обязательств по настоящему Соглашению. 
2.4.6. Имеет право исключить счёт Клиента не пополненный в течение 30 дней с момента 
регистрации в Личном Кабинете  Клиента из группы Партнёра. 
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2.4.7. Компания вправе, но не обязана, начислять комиссионное вознаграждение Партнеру 
со счетов Клиентов, привлеченных  Партнером,  участвующих в различных конкурсах и 
акциях, проводимых Компанией. 
2.4.8. Компания вправе расторгнуть данное Соглашение в одностороннем внесудебном 
порядке в случае, если Партнёр привлек менее трех  активных клиентов в течение 90 дней 
со дня заключения настоящего Соглашения.  
 
  
 
 
3. Правила размещения партнерских ссылок. 
 
3.1. После получения статуса  «Партнер» Вы получаете свою партнерскую ссылку. Она 
содержит Ваш уникальный номер, который можно будет  включать в графические и 
текстовые ссылки, баннеры и кнопки на  Вашем сайте и других ресурсах, где Партнер 
проводит рекламные компании.  
3.2. Для обеспечения точности подсчета переходов, Партнер обязан использовать формат 
ссылок, предлагаемый Компанией. В противном случае, Компания не несет 
ответственности за корректный учет Клиентов и не принимает претензий по этому 
поводу. 
3.2. Содержание Ваших Партнерских Ссылок не должно вводить посетителей в 
заблуждение и обманывать их ожидания, оно должно явно указывать о сфере 
деятельности Компании. Партнерские ссылки не должны соседствовать с эротическими 
изображениями. Стимулирование посетителей с целью нажатия ими партнерских ссылок 
("нажмите на этот баннер, поддержите наш сайт" и аналогичные ) не допускается. 
3.3  Размещение партнерских ссылок на главной (первой) странице web-сайта  Партнера 
обязательно. 
 
4. Вознаграждение Партнера и порядок расчетов 
 
4.1. Порядок расчетов и размер вознаграждения  Партнера  определяется Приложением 1, 
являющимся неотъемлемой  частью данного Соглашения. 
4.2. Партнерское вознаграждение начисляется в исходной валюте личного счета Партнера. 
4.3  Выплата вознаграждения производится  начислением на личный торговый счет 
Партнера. 
4.5. Расчеты с Партнером производятся  до 15 числа каждого месяца, следующего за 
отчетным.  
4.6. Вознаграждение, выплачиваемое Партнёру, учитывается на личном счету Партнёра 
путем осуществления приходной записи. Дальнейшие операции по личному счёту 
Партнёр имеет право совершать, руководствуясь Клиентским соглашением. 
4.7. Стороны самостоятельно и независимо друг от друга исполняют свои налоговые и 
иные обязательства перед третьими лицами. 
 
5. Условия соблюдения конфиденциальности. 
 
5.1 Партнер принимает на себя обязательства выполнять нижеперечисленные требования 
о конфиденциальности информации, полученной от Компании. 

а) сохранять конфиденциальность этой информации и принимать все необходимые 
меры для ее защиты, по меньшей мере, с той же тщательностью, с какой он охраняет свою 
собственную конфиденциальную информацию; 

б) использовать эту информацию только в целях, разрешенных Компанией;  
в) по запросам Компании возвращать друг другу все оригиналы и, если таковые 

будут, копии полученной конфиденциальной информации 
г) не передавать эту информацию третьим сторонам без предварительного 

письменного разрешения Компании, кроме как в случаях, когда эта информация: 
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 была или стала общеизвестной из другого источника; 
 была на законных основаниях известна Партнеру до ее получения от Компании; 
 должна быть раскрыта Партнером по принуждению в соответствии с действующим   

законодательством. При этом Партнер обязуется немедленно известить 
компанию о раскрытии информации, с детальным описанием ситуации.  

  5.2. Конфиденциальная информация остается собственностью Компании  и без ее 
предварительного письменного разрешения не может копироваться или иным образом 
воспроизводиться Партнером. 
  5.3. На всех оригиналах и разрешенных копиях конфиденциальной информации 
указывается на ее конфиденциальный характер, проставляется наименование владельца и 
его местонахождение. 
 5.4. Партнер не имеет права разглашать какую-либо информацию, полученную от 
Компании в процессе ведения совместной деятельности, в течение всего срока действия 
настоящего Соглашения и в течение 3 (трех) лет с момента расторжения Соглашения. 
5.5. При нарушении Партнером вышеуказанных обязательств, Компания вправе 
потребовать возмещения прямого документально подтвержденного ущерба, понесенного 
вследствие этого нарушения, в соответствии с законодательством страны Компании. 
 
6. Особые условия соглашения 
 
6.1. Все вопросы, связанные с функционированием своего сайта, Партнер решает 
самостоятельно. 
6.2. Компания сохраняет за собой все авторские права на изображения, текст, торговую 
марку и торговые символы и все сопутствующие авторские права. Компания  сохраняет за 
собой право отозвать разрешение на использование этих изображений и текстов, уведомив 
Партнера об этом по электронной почте. 
 
   
7. Ответственность сторон 
7.1. Стороны несут ответственность за невыполнение обязательств по настоящему 
Соглашению  в установленном законодательством порядке 
7.2. Компания не несет ответственности за результаты деятельности Партнера в силу того, 
что Партнер не является официальным сотрудником Компании и осуществляет свою 
деятельность от собственного имени и на независимой основе. 
7.3.Компания не несет ответственности за неисполнение каких-либо обязательств по 
причине сбоя связи, так как не является поставщиком услуг Интернет или других услуг 
связи. 
7.4.  Стороны освобождаются от ответственности за частичное или полное неисполнение 
обязательств по настоящему соглашению, если это неисполнение явилось следствием 
обстоятельств непреодолимой силы, возникших после заключения соглашения в 
результате событий чрезвычайного характера, которые сторона не могла ни предвидеть, 
ни предотвратить разумными мерами (форс-мажор). 
7.5. К событиям чрезвычайного характера в рамках настоящего Соглашения относятся: 
наводнение, пожар, землетрясение, взрыв, шторм, эпидемии и иные проявления сил 
природы, а также война или военные действия, забастовка в отрасли или регионе, 
принятие органом государственной власти или управления правового акта, повлекшего 
невозможность исполнения настоящего Соглашения. 
7.6. При наступлении и прекращении указанных в п.7.4 обстоятельств сторона настоящего 
соглашения, для которой создалась невозможность исполнения своих обязательств, 
должна известить об этом другую сторону в недельный срок. 
7.7. При отсутствии своевременного извещения, предусмотренного п.7.6., виновная 
сторона обязана возместить другой стороне убытки, причиненные не извещением или 
несвоевременным извещением. 
 
8. Сроки и Расторжение Соглашения. 
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8.1 Действие  Соглашения начинается с момента подписания настоящего Соглашения и 
заканчивается в момент расторжения Соглашения. 
8.2.  Любая Сторона может расторгнуть Соглашение в одностороннем порядке, путем 
предварительного уведомления другой Стороны по электронной почте за 10 (десять) 
рабочих дней. 
8.3.  В случае расторжения Компанией Соглашения с Партнером, если Партнер нарушил 
его условия, Компания можем отказать Партнеру в заработанной Партнерской Комиссии. 
Компания учитывает ущерб в результате этого нарушения. Также учитываются  
возможные будущие убытки и убытки, вызванные претензиями третьей Стороны. 
Компания имеет право отказать Партнеру в дальнейшем участии в Партнерской 
Программе на основании нарушения. 
 
    

Термины и определения 
 
1. Компания – компания Univell Ltd ( торговая марка Форекс-Брокер) 
2. Партнер – физическое или юридическое лицо, действующее в рамках 

законодательства юрисдикции страны его регистрации и деятельности, 
заключившее с компанией настоящее Соглашение и действующее в интересах и от 
имени Компании в качестве Представляющего Брокера (IB) Компании. 

3. Клиент – физическое или юридическое лицо, совершающее торговые операции на 
финансовых рынках, согласно  Клиентского Соглашения. 

4. Партнерская ссылка - объект страницы документа, содержащий указатель на    
другой документ или объект и служащий для осуществления перехода от одного 
документа к другому. 

5. Интернет-ресурс - любые средства распространения в единой компьютерной сети, 
допускающие проставление гипертекстовых ссылок на сайт Компании 

6. Сайт - набор связанных гипертекстовых документов, помещенных на компьютер, 
подключенный к сети Интернет. 

7. Интернет - всемирная компьютерная сеть. 
8. Комиссионное вознаграждение Партнера - вознаграждение Партнера, размер 

которого определяется п. 4  и приложением 1 данного соглашения 
9. Личный счет Партнера – торговый счет открытый на имя Партнера, согласно 

Клиентского соглашения и на который производится перечисление комиссионного 
вознаграждения. 

10. Партнерский идентификатор - уникальный код (номер аккаунта) Партнера в 
Партнерской программе. 

11.  Привлеченный клиент – клиент, который осуществил переход по партнерской 
ссылке на сайт Компании и открыл реальный торговый счет. 
 

12. Активный клиент  - привлеченный клиент получает статус «активный клиент» 
после пополнения реального торгового счета минимум на 100 долларов или 
эквивалент и осуществления не менее 5 торговых операций. 

13. Spread (спред) — разность между курсом покупки и курсом продажи базовой 
валюты в один момент времени. 

14. Партнёрская группа (Группа Партнёра) — группа Клиентов и их счётов, 
закреплённых за Партнёром 

15. Комиссия – плата за проведение операции по торговому инструменту, указанная в 
спецификации контрактов на сайте Компании 
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Приложение 1 

 
1. Приложение 1 является неотъемлемой частью настоящего Соглашения и 

определяет порядок взаиморасчетов между Компанией и Партнером. 
2. Компания обязуется выплачивать комиссионное вознаграждение согласно 

результатов работы Партнера за каждые 3 месяца. 
3. Все партнеры по результатам работы делятся на 3 группы:  

 
1 группа – партнер имеет в своей группе 2 активных клиента 
2 группа  - партнер имеет в своей группе 4 активных клиента 
3 группа  - партнер имеет в своей группе 8 активных клиентов 

 
4. При регистрации счет Партнера зачисляется в 1 группу.  По результатам работы 

за 3 месяца с момента зачисления, счет Партнера может быть зачислен в 
другую группу. 

5.  Комиссия начисляется только с сделок активных клиентов, закрытых с 
прибылью или убытком  более 3 пунктов. 

6. Для каждой группы партнеров применяется тарификационная система 
начисления комиссионного вознаграждения: 
 
а) По инструментам группы FOREX и Metals, кроме валютной пары EURUSD: 

     
      1 группа  - комиссионное вознаграждение составляет 0.5 пункта 
      2 группа  - комиссионное вознаграждение составляет 1,0 пункт 
      3 группа  - комиссионное вознаграждение составляет 1,5 пункта 

 
б) Для валютной пары EURUSD: 

      1 группа  - комиссионное вознаграждение составляет 0.1 пункта 
      2 группа  - комиссионное вознаграждение составляет 0.3 пункта 
      3 группа  - комиссионное вознаграждение составляет 0.5 пункта 

 
в) По инструментам группы CFD: 

 
                  1 группа  - комиссионное вознаграждение составляет 20% от комиссии 

      2 группа  - комиссионное вознаграждение составляет 35% от комиссии 
      1 группа  - комиссионное вознаграждение составляет 50% от комиссии 
 
7. Начисление комиссионного вознаграждения по группам FOREX и Metals 

осуществляется в автоматическом режиме после закрытия сделки активного 
клиента. Начисление комиссионного вознаграждения по группам  СFD 
осуществляется один раз в неделю после окончания торговых сессий. 
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Партнер/ Parther 
Name / Имя 

_______________________________________________ 

Surname / Фамилия  

_________________________________________ 

Address / Адрес:  

_______________________________________________ 

_______________________________________________ 

Passport / Паспорт: 

______________________________________________ 

______________________________________________ 

Phone/Телефон:________________________________ 

email:________________________________________ 

 

SIGNED  by / Подписано_______________________ 

                                          

 Company/ Компания 
 
Beneficiary/Получатель : UNIVELL LTD,  P.O.BOX 3321, 
Drake Chambers,Road  Town, Tortola, British  Virgin Islands 
Account/ № счета    LV74LATB0006020099978 
Beneficiary’s bank: / Банк получателя:  NORVIK BANKA, 
Riga, Latvia,  
SWIFT: LATBLV22 
Intermediary Bank/ Банк - корреспондент: JPMORGAN 
CHASE BANK, N.A., New York, USA 
Beneficiary’s bank account: 400809249 
SWIFT: CHASUS33 
. 
 
   
 
     

 

 

 

SIGNED  by / Подписано  ______________________ 

                  

  


